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Два слова о себе

Мы занимаемся 
маркетингом 
в девелопменте

За 12 лет помогли реализовать 
19 девелоперских проектов 
общей площадью 1,58 млн. м2 
в 12 городах России 
для 12 строительных компаний 
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2005 г. Новосибирск

Екатеринбург

Сургут

Ставрополь

застройщик
в РоссииМоскваТюмень 12 

Два слова о себе
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Поговорим 
об этом

Квартира для души
Все так, как я решил.

Жилье, которое подчеркивает и искусственно 
создает социальный статус.

Жизнь в концептуальном, самодостаточном квартале 
с однородным социальным окружением.

Статусное жилье

Концептуальное жилье

Комфортное жилье

Есть где жить

Квартира,  оформленная в собственность, обеспечивающая безопасность. 
Была выбрана самостояно и отвечает собсвенному видению комфорта, 
с элементами внутреннего благоустройства.

Квартира, не отличающаяся комфортом проживания и не обеспечиюващая 
безопасность и уверенность в жизни (коммунальная квартира, пансионат)

Потребности человека
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Подавляющее большинство наших 
клиентов в будущем должно купить 

квартиры у нас (повторная покупка)
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1. Дома, за которые 
    не стыдно
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2. Девелопер и УК =   
    одна философия
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3. Интересно жить
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4. Программа «Обмен»
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— Остались вопросы? Давайте обсудим!

8 800 200 07 29	 |  	 razuvaev@gmk.ru

Спасибо за внимание!


