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Новосибирск, Омск, Сургут, 
Ставрополь, Вологда, Ульяновск, Пафос 

1 000 000 м2

Сергей Разуваев

— директор ГК «Маркетинг-Консультант». 
(www.gmk.ru)

Обладает уникальным опытом работы с крупными 
региональными девелоперами. Имеет ряд 
авторских разработок. Является признанным 
экспертом в комплексном продвижении крупных 
строительных объектов. Предпочитает агрессивный 
маркетинг и специализируется на прорывных 
стратегиях. Лично обошел сотни строительных 
площадок в России и по всему миру.

Автор книги «Маркетинг за МКАДом».

 — работала в ГК «Маркетинг-Консультант» 
руководителем Центра стратегических разработок. 

Консультировала менеджеров высшего звена 
девелоперских и строительных компаний 
в 12 регионах страны по вопросам стратегического 
маркетинга, вывода новых проектов 
и повышения отдачи от инвестиций. 

Продолжает специализироваться на маркетинге 
в девелопменте.

Ольга Донская
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Стройка 
как элемент 
продвижения

— Забор строительной площадки
— Навигация
— Строительная техника
— Визуализация динамики
— Демоофис
— Демоэтаж
— Шоу-рум
— Строящийся дом
— Чистота
— Строительный городок
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Стройка как элемент продвижения
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Продукт 
как фундамент успеха
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— Эргономика и квартирография
— Благоустройство
— Концепция и нейминг



Драйвер №2

страницы 61 - 86

2015 г.

презентация книги
«До последнего квадратного метра»

Продукт как фундамент успеха
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Сектор продаж 
как основной 
компонент девелопера

— Персонал и его функционал
— Мотивация и обучение сотрудников
— Атрибуты продаж



Драйвер №3

2015 г.

презентация книги
«До последнего квадратного метра»

Сектор продаж как основной 
компонент девелопера страницы 89 - 117



страницы 119 - 1382015 г.

Драйвер №4 презентация книги
«До последнего квадратного метра»

Инструменты 
продаж

— Канал продаж
— Стоимость
— Инструменты доступности
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Инструменты продаж
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Агрессивное 
продвижение

— KPI
— Рекламные кампании 
     и инструменты планирования
— Мероприятия
— Маркетинговый бюджет
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Спасибо за внимание
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